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Let’s do IT! In diesem Motto findest Du Dich wieder? Dann bist Du bei uns genau richtig. Denn wir suchen IT-begeisterte 
Unterstützung mit einer Can-Do-Einstellung. Wenn Du Spaß an der Arbeit im Team und am Austausch mit Kunden zu 
Technologie-Themen hast, freuen wir uns auf Dich.

Dann bewirb Dich jetzt und lass uns gemeinsam Zukunft gestalten.

• Eigenverantwortliche Korrespondenz mit unseren Kunden
• Schnittstelle zwischen Sales, Consulting und Product 

Management 
• Übernahme von internen und kundenspezifischen Projekten & 

Optimierungsaufgaben 
• Begleitung und eigenständige Durchführung von Sales-

Kampagnen, -Meetings und Calls 
• Online-Produktvorstellungen für Interessenten 
• Beratung von Interessenten und Kunden zu unseren 

Technologien 
• Entgegennahme von Feature-Requests unserer Kunden und 

Partner sowie Bewertung und Einordnung der Anfragen in 
Abstimmung mit unserem Product Management

Anja Düker
Senior Vice President People & Culture
+49 5251 54009-2426
bewerbungen@raynet.de 

Standort: Paderborn
Arbeitszeit: Teilzeit
Beginn: ab sofort
Abteilung: Sales & Partner

Dann schreib uns einfach eine E-Mail, 
melde Dich telefonisch bei uns oder 
bewirb Dich direkt über den Button.

// Gemeinsam Zukunft gestalten

Paderborn Teilzeit ab sofort Sales & Partner

Zur Online-Bewerbung

mailto:bewerbungen@raynet.de
https://raynet.de/karriere/online-bewerbung
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• Viel Platz für eigenverantwortliches Handeln, frische Ideen und neue 
Herausforderungen

• Flache Hierarchien, direkte Ansprechpartner und schnelle 
Entscheidungswege

• Vielfältige Aufgaben und Projekte in einem innovativen Umfeld
• Junges, dynamisches Team in einem modernen Büro
• Teamevents & Work-Life-Balance
• Individuelle Weiterbildungsmaßnahmen
• Eine anspruchsvolle, praxisnahe und zukunftsorientierte Ausbildung mit
• vielen Weiterentwicklungsmöglichkeiten in einem international
• wachsenden Unternehmen
• Hauseigenes Fitnessstudio mit Sauna
• 85 m² große Dachterrasse mit Panoramablick über Paderborn
• Ladesäulen für E-Bike und E-Auto
• Kaffee-, Tee- & Wasserflatrate sowie Obst & Süßigkeiten
• Zuschuss zur Nutzung des ÖPNV

Werkstudierende (m/w/x) im Bereich 
Technical Sales & Customer Success

// Gemeinsam Zukunft gestalten

Weil wir den Unterschied machen und Dir nicht nur eine anspruchsvolle und herausfordernde 
Tätigkeit mit spannenden Weiterbildungsmöglichkeiten und Aufstiegschancen bieten, sondern alles 
tun, damit Du Dich wohlfühlst. 

Wir bringen Familie und Beruf in Einklang und lassen Dir genügend Freiraum, um Dich in unserem 
freundlichen und motivierten Team zu verwirklichen – ganz nach unserem Modern Hybrid 
Workplace-Konzept an jedem unserer Standorte.

Überzeug Dich selbst!

• Studium der Wirtschaftsinformatik, Wirtschaftsingenieurwesen, 
Wirtschaftswissenschaften oder vergleichbares  

• Sicherer Umgang mit MS Office
• Selbstständige & strukturierte Arbeitsweise 
• Organisations-, Kommunikations- & Teamfähigkeit
• Spaß daran, Menschen von etwas zu begeistern 
• Sehr gutes Deutsch und Englisch in Wort und Schrift 
• Affinität zu IT 
• Offene & kommunikative Persönlichkeit
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